PRUOVODCE
PODNIKANIM

DOSTANTE SVUJ PODNIKATELSKY PLAN NA JEDNU
STRANU PAPIRU

Podnikatelsky plan, nékdy nazyvany také podnikatelsky zamér, vdm pomuze ujasnit si cile vaseho
podnikani a ovérit, jestli je vas ndpad vhodny. Je totiz lepsi odhalit problémy ve fazi sestavovani planu
nez pozdéji ve skutecnosti.

Podnikatelsky plan se hodi také pro pripadné investory ¢i spolecniky. Diky nému mohou nahlédnout do vasich zamérd
a rozhodnout se, jestli s nimi souhlasi a nabidnou vam partnerstvi.

Jednim z nejznaméjsich business modell je Lean Canvas, pomoci kterého si mlzete utfidit své obchodni predstavy tim, ze je
prevedete na papir. Udava smér, kterého se pri podnikani mate drzet. Tento podnikatelsky plan je vhodny jak pro zacinajici, tak
pro zavedené podnikatele. Predkladame vam jeho Ceskou verzi.

Pokud mate novy podnikatelsky napad a prejete si mit jasno v tom, kam se chcete v podnikani dostat a jak, stahnéte si
nas jednoduchy podnikatelsky plan. Poté si jej vytisknéte a vyplnite, nezabere vdm to mnoho ¢asu. Zodpovézenim deviti
jasné formulovanych otazek s dil¢imi podotéazkami zachytite svij obchodni koncept na pouhé jedné strané papiru. Plan by mél
fungovat jako Zivy organismus, proto ho aktualizujte zpocatku kazdy tyden, pozdé&ji staci méné ¢asto.

Autorem Lean Canvas je Ash Maurya.
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Problém Jedinecna hodnota nabidky B Neférova vyhoda Zakaznici
Jaké jsou tfi nejpalcivéjsi problémy vasich zakazniki? Cim upoutéte pozornost? V éem jste jini nez ostatni? Co vam nemuZe nikdo snadno zkopirovat nebo si to Kdo jsou vasi zakaznici, resp. uzZivatelé?
Jaka je vysledna hodnota pro zakaznika? koupit? Proc by jste to méli délat zrovna vy?
a Indikatory a Cesty k zakaznikiim

Jak se dostanete ke svym zakaznikim?

Existujici alternativy Srozumitelny opis Prvni vlastovky

Jak zékaznici aktualné resi své problémy? Jak jednoduse popiSete vase reseni pomoci téch jiz S kym muzete zacit nejdrive?
existujicich?

Struktura nakladu a Cenovy model

Za co budete platit a kolik? Jaké jsou vasSe fixni a variabilni naklady? Jak nacenite své reseni problému?
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